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MERCAfI ESTERI. Allazienda di Stallavena un ordine da 3,5 milioni

Albrigi conquista,
laRussia eregistra
un fatturatorecord

Nel 2015 sfiorato un giro d’affari di 10 milioni di euro
Investimenti concentrati sull'eccellenza di processo
strumento necessario per operare nei mercati esteri

Albrigi Tecnologie di Stalla-
vena va oltre le difficolta che
sta incontrando l'economia
della Russia. Infatti ha da po-
co consegnato due impianti,
prodotti per conto di una
multinazionale, che integra-
no un sistema per la produ-
zione del tipico pane e dei
crackers.

Non ¢ la prima volta che a
Stallayena si progettano e si
realizzano impianti di stoc-
caggio operativo per la Rus-
sia, ma questa & la singola
commessa di piu alto valore:
circa 3,5 milioni. Si tratta di
un’ulteriore conferma
dell’attenzione che il mondo
ha per l'alta tecnologia vero-
nese.

I digestori enzimatici, ad
esempio, prodotti nello stabi-
limento dell’Albrigi in colla-
borazione con un’industria
padovana, vengono ora in-
stallati in Brasile. Nanotecno-
logie e altri sviluppi tecnologi-
ci fanno ormai parte di una
realta apprezzata in ogni con-
tinente e in ogni settore:
dall’alimentare al vino e olio,

al chimico- farmaceutico fi-
no al cosmetico, solo per indi-
care alcuni comparti dove le
cisterne e gli altri sistemi di
conservazione made in Vero-
.na trovano applicazione. Ma
‘per fare tutto questo e realiz-
zare cosi nel 2015 un fattura-

" to record che ormai sfiora i
10 milioni, con solo una cin-
quantina di addetti, serve un
sistema perfettamente effi-

ciente e prospettico.

QUALITA DEL PROCESSO. Ec-
co perché Stefano Albrigi,
amministratore unico
dell'azienda, ei suoi piti stret-
ti collaboratori hanno impo-
statoil 2016 puntando in mo-
do robusto sulla qualita non
tanto di prodotto (riconosciu-
ta ormai in tutto il mondo),
ma soprattutto di processo.
1l percorso & avviato da tem-
po, partendo dalla formazio-
ne interna in particolare dei
fondamentali saldatori. Ope-
ratori dei quali ¢’¢ sempre ca-
renza, tanto che Stefano Al-
brigi ha donato due saldatri-
_ci a duna scuola tecnica per

la formazione gia durante le
lezioni. E stato anche varato
un primo «Vademecum
aziendale», come prezioso
strumento per razionalizzare
al massimo le risorse azienda-
li e anche in chiave di sicurez-
Za € prevenzione.

Quindi una mentalitd nuo-
va, valorizzazione e responsa-
bilizzazione come primi pras-
si per una efficienza azienda-
le al massimo livello. «Puntia-
mo a raggiungere», dice Ste-
fano Albrigi, «una certifica-
zione di eccellenza di proces-
SO».

Strumento indispensabile
per operare sempre piu nei
mercati internazionali, dove
la specializzazione deve esse-
re accompagnata da garan-
zie “istituzionali”. Un mezzo
anche per fidelizzare sempre
piu i clienti su mercati per
ora marginali come i Paesi
dell’Est, ma anche su mercati
consolidati come Stati Uniti
e Canada, Sud Africa e Au-
stralia e su quelli in sviluppo
come il Belgio. eFR.
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L'amministratore unico Stefano Albrigi
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Philipp Selva inaugura
lo shoroomin Giappone

Philipp Selva nello showroom di Tokyo

diprodottidel Sistema Casa, con
unaumento stimato paria 1.997
milioni di euro (8,1%). Mobili ed
elementidarredo, in particolare,
hanno segnato un +6,2%. Il design
italiano & apprezzato e conosciuto
in Giappone per la sua capacitadi
unire estetica e funzionalita.
Caratteristiche che si trovano
negliarredamenti presenti
allinterno dello showroom
giapponese di Philipp Selva. -

E stato inaugurato la scorsa
settimanaa Tokyo il nuovo
store Philipp Selva, lazienda di
arredamento consedealsola
Rizza. Ad accogliere lo spazio
espositivo & il quartiere di
Aoyama, gia sede di numerosi
brand dell’alta moda. Secondo
datidi?ne 2015, quello
giapponese ¢ al secondo posto
traimercatimondiali per
incremento delle importazioni




